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o rendimento do meu anúncio?
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Em que consiste o rendimento de um anúncio?

TUTORIAIS
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PRINCIPAIS

É a ferramenta que permite melhorar o posicionamento do anúncio em relação aos 
restantes anúncios. Este recurso ajuda a saber se os seus anúncios publicados no portal 
despertam interesse em potenciais clientes e ajuda a melhorá-los. O rendimento 
aplica-se às tipologias de apartamento e casa/moradia.

Esta nova função tem em conta alguns factores:

O rendimento pode assumir os seguintes valores: muito baixo, baixo, médio, alto ou 
muito alto. Por exemplo, um rendimento muito baixo de um anúncio pode dever-se a 
três razões principais:
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Muito poucos leads, portanto, pouco interesse no anúncio
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Em que se baseia o rendimento de um anúncio?

A nova função de rendimento de anúncios mede as visitas e contactos por email, 
recebidos nos anúncios publicados no SUPERCASA, nos últimos 7 dias, sendo que os 
valores são atualizados semanalmente.

O desempenho do anúncio é obtido comparando-o com imóveis semelhantes da sua 
concorrência, dos últimos 7 dias no portal, com as mesmas características: natureza, 
negócio, tipologia, estado e localização (freguesia). Todos estes dados do anúncio são 
comparados com outros anúncios na mesma zona e com as mesmas características dos 
seus imóveis (tipo, divisões, estado), dando como resultado cinco valores diferentes:

MUITO BAIXO
aplicado quando o rendimento 
comparado aos semelhantes (nº 
de leads + vistas do detalhe) é 
inferior em mais de 50% que os 
anúncios semelhantes.

Como posso melhorar o rendimento dos meus anúncios?

O programa dar-te-á recomendações para melhorar o posicionamento e, portanto,
o desempenho dos teus anúncios, com base em três noções: qualidade, preço,
destaques e serviços multimédia.

Dúvidas? Entra em contacto com um dos nossos especialistas através do contacto
262 840 464 ou via email para comercial@supercasa.pt

MUITO
BAIXO

BAIXO MÉDIO ALTO MUITO
ALTO

BAIXO
aplicado quando o rendimento 
comparado aos semelhantes (nº 
de leads + vistas do detalhe) é 
inferior até 50% que os anúncios 
semelhantes.

MÉDIO
aplicado quando o rendimento 
comparado aos semelhantes (nº 
de leads + vistas do detalhe) são 
até 50% superiores aos anúncios 
semelhantes.

ALTO
aplicado quando o rendimento 
comparado aos semelhantes (nº 
de leads + vistas do detalhe) são 
superiores a 50% que os anúncios 
semelhantes.

MUITO ALTO
por defeito apenas é aplicado 
quando o anúncio tem destaques 
aplicados ou serviços multimédia.
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